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Premium Bath Experience
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Формат комплекса
Один объект — несколько источников дохода.

2–5 бань
Разные сценарии в одной локации

SPA и массаж
Глубина сервиса

Купели и чаны
Водные зоны восстановления

Чайные церемонии
Ритуальная часть программы

Кухня и напитки
Усиление среднего чека

Мероприятия
Корпоративы и события

Премиальный сервис
Стандарты гостеприимства

Фотогеничность
Атмосфера, которой делятся

Несколько источников
Устойчивая экономика

Один объект должен создавать несколько потоков выручки.
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Что не входит в паушальный взнос
Отдельно оплачиваются:

Земля и аренда Коммуникации

Проектирование Строительство

Материалы Мебель и оборудование

ФОТ до запуска Реклама

Операционные расходы

Финальная смета формируется индивидуально под каждый проект.
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Почему партнёры выбирают VOLKI
Реальный опыт
Действующие объекты, а не 
теория

Банная культура
Глубокое понимание 
продукта

Премиальный сервис
Стандарты высокого 
гостеприимства

Иммерсивный продукт
Опыт, которым делятся

Финансовая логика
Несколько потоков выручки

Сильная атмосфера
Визуальный бренд, который 
запоминается

Готовая система
Запуск без ошибок с нуля

Поддержка команды
Мы рядом после открытия

Маркетинг и контент
Система привлечения гостей

Масштабирование
Возможность роста и развития

VOLKI — это практика, а не теория.
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Финансовая оговорка
Все показатели в презентации являются ориентировочными.

Итоговые результаты зависят от:

Локации и региона Формата комплекса

Объёма инвестиций Команды

Маркетинга Рыночной ситуации

Качества реализации

Любая финансовая модель является прогнозной и не является гарантией доходности.
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ОE=>ваFель VOLKI

+375 44 545 58 87

Zaycevnn@gmail.com

Telegram: @Nick_Z_Volk

volki-frn.by


